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(AFP) que operan en el mercado salvadorefio,
ya que fue creada “a medida” para ellas.

Olano explico que las emisiones, como ha
sucedido con esta de $10.5 millones, se crearon
justo para las necesidades del inversionista, en
este caso para las AFP, las cuales buscan cer-
tidumbre y plazos largos en sus inversiones.

Es por ello que ain no puede definirse
cuantas colocaciones mas y en qué condiciones
se haran para completar los $19.5 millones
restantes de la meta de colocacion.

Para Rolando Duarte, presidente de la
Bolsa de Valores de El Salvador, este tipo de
emisiones “son una muestra de confianza”
para el mercado y se demuestra que los
inversores de la plaza salvadorefia cuentan
con la capacidad para absorber con rapidez
montos altos.

“Es clave paralas empresas e instituciones
bancarias diversificar sus fuentes de finan-

ciamiento, buscando ge-
- nerar una ventaja com-

petitiva y la creacion de
valor agregado para las
mismas”, dijo Duarte.

El ejecutivo comento
que en los meses anteriores
las transacciones en mer-
cado de valores nacional
habian disminuido por el
periodo electoral. Pero con
la transaccion del jugador financiero hay una
reactivacion en los movimientos bursatiles.

millones espera
colocar entotalel
Banco G&T enla
bolsa de valores
salvadorena.

Crecimiento a dos digitos

G&T es el segundo banco mds importante de
Guatemala. A la plaza salvadorefia ingres6 en
2006 tras una inversion de $26 millones.

Si bien es cierto su penetracion no es como
la que maneja en su pais de origen, el cre-
cimiento en el mercado salvadorefio es fuerte y
se mantiene a niveles de dos digitos por afio.

Para el caso, Rubio destacé que, en 2013, el
alza en cartera fue del 25 %, mientras que en
lo que va de este afio, el repunte ha sido de 8
% y se espera llegar a la meta de un 20 %
al cierre.

La cartera de clientes en la plaza sal-
vadorena asciende ya a 15,000, atendidos por
medio de 13 agencias y 10 puntos de servicio;
asi como una red de 1,200 cajeros automaticos
a escala nacional.
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® ElSalvador fue el primer pais al que G&T Continental llego fuera de las fronteras. Pronto po-
dran operar como banco en Costa Rica, aungue inicio en esa plaza como financiera.

G&T se prepara para ser
banco en Costa Rica

ENRIQUE CANAHUI

espueés de fortalecer su pre-

sencia en Costa Rica como

financiera, el Grupo G&T
Continental prepara el camino para
establecerse como banco en ese
mercado.

“Desde hace 8 afnos iniciamos ope-
raciones en Costa Rica con una varie-
dad de servicios disefiados con el
Unico objetivo de acompanar y ase-
sorar a nuestros clientes en las etapas
mas importantes de sus negocios’, in-
dica el presidente de grupo, Flavio
Montenegro.

Para ello, Grupo G&T Continental
se consolida en esa plaza con la inau-
guracion de sus oficinas en un edifi-
cio propio de cuatro plantas, estable-
cido en Pavas, San José.

Actualmente, como financiera, su
enfoque esta enlamediana empresa.
El soporte para la gran empresa lo
dan desde Guatemala, indica el presi-
dente dela Junta Directiva G&T Costa
Rica, Amador Carballido.

Peropara atender alasmipymeses
necesario incursionar comeo banco.

La operacion de G&T en Costa Ri-
ca significa activos por mas de $48
millones, una cartera crediticia de $37
millones, un patrimonio de $7 millo-
nes y mas de 3000 clientes. Tiene
una ampliacion de capital de $1 mi-
116N, por 1o que esperan cerrar el aflo
con alrededor de $60 millones en ac-
tivos, la cartera de créditos en $45 mi-

llones y con unos 3500 clientes.

La estructura organizacional se
mantiene con una junta directiva con
ejecutivos guatemaltecos y directo-
res locales que participan en la junta
Con su opinion y consejo. Y cuentan
actualmente con 50 empleados.

‘Actualmente la limitante es la
captacion de depositos, puesla finan-
Ciera solo puede captar a plazo fijo’,
explica Carballido.

Para ese objetivo tienen planifica-
doiniciar la gestion para contar conla
autorizacion correspondiente y ope-
rar como banco en 2016.

El primer pais donde llegd este
grupo guatemalteco fuera de sus
fronteras fue a El Salvador, “un merca-
do diverso con mucho banco extran-
jero, lo cual hace interesante al G&T
Continental como banco internacio-
naladaptadoala practica centroame-
ricana’, explica Carballido.

En el mercado salvadoreno tiene
$500 millones en activos y una carte-
ra crediticia de $400 millones.

El grupo también esta presente en
Panama, donde cuentan con $40 mi-
llones en activos; ademas, le estaran
inyectando $8 millonesalos $45 millo-
nes de capital actual. La cartera de cré-
ditos es de $25 millones y atienden a
5000 clientes del segmento mipymes.

El grupo G&T tiene mas de 6200
colaboradores y mas de 26 millones
de clientes en la region, pero va por
mas mercado: en el mediano plazo
podrian estar mirando hacia Hondu-
ras y luego Nicaragua, dijo Carballido
arevista El Economista.
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