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En 2013 el pais
export6 S110
Mlls.a Canada

La cifra supera por $13
millones las exportaciones
de 2012. Café, azucary
productos textiles, fueron
los mas vendidos.

Canada busca un Tratado de
Libre Comercio (TLC) con El
Salvador, pero en este mo-
mento tienen un flujo comer-
cial activo. El afio pasado El
Salvador exportd $110 millo-
neseimportd $42.8 millones.
Unabalanza comercial a favor
de El Salvador de $67.2.

El Salvador importa mayor-
mente papel periddico, mate-
rial de ensamblaje de maqui-
naria y aceites animales.

Laindustria textil esuno de
los rubros de exportacion con
mayor proyeccion, ya que Ca-
nada tiene poca produccién
textil, senala Pierre Giroux,
embajador canadiense.

El flujo de productos nostal-
gicosesmuybajoydepocoin-
terés, ya que los salvadorefios
desegunda generacién se han
acoplado muy bien en la cul-
tura del pais.

“Sin embargo el canadiense
estd muy abierto a probar
nuevos productos, es cues-
tion de tener un mercadeo
apropiado (para la explora-
cién de mercado)”, senala Ro-
meo Calderon, oficial comer-
cialdelaEmbajadade Canada.

Productos como los tés, la
manzanilla, semilla de mara-
fi6n y el ajonjoli, muy bien
podrian incursionar en el
mercado canadiense.

Las frutas tropicales gozan
de simpatia entre los ciudada-
nosde ese pais y toda la oferta
es 100 % importada.

Muchos inmigrantes tam-
bién han aprovechado esta-
blecer puentes comerciales
con sus paises, situaciéon que
no se ha dado con los salvado-
refnos residentes en Canada,
menciona el embajador.

Elpaisrepresentaun merca-
do de z35 millones de habi-
tantes con niveles adquisiti-
vos de los mas altos en el
mundo, que ya tiene la cos-
tumbre de consumir lo ex-
tranjero.

Pierre Giroux, embajador de Canada en El Salvador, hablé del
potencial exportador de El Salvador. FOTO EDH / OMAR CARBONERO
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En este momento los cana-
dienses compran paquetes de
vacaciones por una semana
con estadia y vuelo incluidos
por $1,200 en promedio, de-
pendiendo de la reaccién del
mercado los costos podria re-
ducir hasta 50 %, gracias a la
competencia que pudiera ge-
nerarse. “Esto podria benefi-
ciar alas familias salvadorefias
quetienen familiaresen Cana-
da”, menciona el embajador.

Al contar con una politica de
cielos abiertos, el pais facil-
mente puede constituirse en

un destino de partida para
otros paises vecinos que no
cuenten con vuelos directos
hacia Canada.

Segun el embajador Giroux,
el acuerdo de cielos abiertos
debe ser aprobado por los par-
lamentos de ambos paises, las
operaciones podrian iniciar
en la temporada de vacacio-
nesdefinalesde 2014 einicios
de 2015 y los vuelos se man-
tendrian durante todo el afio.

El principal atractivo del pa-
is para los canadienses es la
playayelclima,que ha permi-
tido aumentar el flujo de visi-
tantes en los tltimos 10 afios.
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Lorena Rubio, gerente general de G&T Continental habla del destino de los fondos colocados ayer. FOTO EDH/ MARIO DIAZ

Banco G&T titulariza S30
Mlls.en Bolsade Valores

Ayer coloco el primer tramo de S10 millones, y tendra como
objetivo fortalecer su estructura de fondos

P.Mancia / Magdalena Reyes

nacional@eldiariodehoy.com

Banco G&T Continental titu-
lariz6 $30 millones a traveés
de la emisioén de certificados
de inversion que se venderan
en la Bolsa de Valores de El
Salvador. Ayer realiz6 la colo-
cacion del primer tramo de la
emision que corresponde a
$10.5 millones, en donde el
agente estructurador y colo-
cador fue la Casa de Bolsa
G&T Continental.

Conestaemision, el Bancoes-
pera experimentar un creci-
miento del 20 % para este afio,
explic6 Lorena Rubio, gerente
general de Banco G&T Conti-
nental.

Dicha operacién representa
para el banco un “fortaleci-
mientoen la estructura de fon-
deo, asi comodaraconoceraes-
ta institucién en el mercado
bursatil salvadorefio”, segin el
comunicado de institucion.

De acuerdo con representan-
tesdel Banco, la colocacién per-
mitira a la entidad financiera
obtener mas fondos y datle la
oportunidad de “acompafiar el
crecimiento del sector produc-
tivo del pais con el otorgamien-
to de créditos de mediano y lar-

MILLONES DE DO-
LARES fueron coloca-
dos como primer tramo
de la emisién. Los princi-
pales inversionistas fue-
ron las AFP.

POR CIENTO eslatasa
de rendimiento fija anual
del primer tramo coloca-
do. Los intereses se pa-
garan trimestralmente y
el capital al vencimiento.

goplazo”,conloscualespreten-
den dar mayor acceso las pe-
quefias y medianas empresas.
Elprimertramocolocadoayer
tiene un plazo de cinco afios y
pagardunrendimientodel 6.10
%fijoanual. Losinteresesse pa-
garan trimestralmente y el ca-
pital al vencimiento. Por otra
parte, el resto de la emision se-
14 colocada de acuerdo con las
necesidades que tenga G&T.
Por la calidad del banco, la
emision recibié una califica-
cién de riesgo de AA - por Fitch
Centroameérica, mientras que
Pacific Credit Ratings le asigno

una calificacién de AA.

Losprincipalesinversionistas
deeste primer tramo fueronlas
Administradoras de Fondos de
Pensiones (AFP). La inversion
cumple conelobjetivodegene-
rarasus afiliados una adecuada
tasa de rentabilidad para sus
ahorros, bajocondicionesdese-
guridad, liquidez y diversifica-
cién de riesgo.

El presidente de la Bolsa de
Valoresde ElSalvador, Rolando
Duarte, expres6 que “es clave
para las empresas e institucio-
nes bancarias diversificar sus
fuentes de financiamiento,

buscando generar una ventaja
competitivaylacreaciéndeva-
lor para las mismas”.

Afiadi6 que “con esta emision
continuamos demostrando el
beneficio que ofrece el merca-
dodevalores,al canalizarrecur-
sos para el financiamiento efi-
ciente a largo plazo de proyec-
tos productivosde diversossec-
tores generando inversion en
lasempresas, mayor competiti-
vidad, eficiencia y fuentes de
empleo”.

El Banco ingres6 al mercado
salvadorefio en septiembre de
2006 y es la subsidiaria princi-
pal del Grupo Financiero G&T
Continental, segundo grupo fi-
nanciero mas grande de Guate-
mala. La entidad financiera
guatemalteca ofrece los servi-
cios de banca personal asi co-
mo de banca comercial, y pro-
vee productos y servicios para
personas de ingreso medio.

Como parte de su enfoque de
negocios, esti orientadoaaten-
derdeformapersonalizadaein-
tegral, al segmento empresa-
rial, satisfaciendo sus requeri-
mientos bancarios en todos los
rubrostantode capital de traba-
jo e inversion, como las necesi-
dades de accionistas, emplea-
dos, clientes y proveedores.



